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4-Punktsanalys / 360-analys av Webbplats för B2B 
 

1. Identitet 
Hur väl linjerar er nuvarande digitala image med er vision och/eller självbild? Vilka möjligheter finns? 

Åtgärd / Tydligt budskap:  

2. Sälj 
Hur stöttar er webbplats er i er säljprocess? Online och Offline? Vilka möjligheter finns? 

Åtgärd / Tydligt budskap:  

3. Värde 
Hur ger ni värde till Kunder, Medarbetare, Leads, Medlemmar och Partners? Vilka möjligheter finns? 

Åtgärd / Tydligt budskap:  

4. Leads 
Hur skapar ni leads idag? Vilka möjligheter finns? (Trafikvägar, Kommunikation, Erbjudande/CTA) 

Åtgärd / Tydligt budskap:  
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